
 

 

COMMENT PROCEDER POUR 
RECHERCHER DES FINANCEMENTS ? 
 

PREAMBULE 
 

Dans l’environnement économique actuel, la recherche de 

financement est devenue un ‘’sport’’.  

 

 

LES ETAPES 
Etape 1 : LE PROJET 

Etape 2 : LE TOUR DE TABLE FINANCIER 

Etape 3 : MONTAGE DU DOSSIER 

Etape 4 : DEMANDE OFFICIELLE 

Etape 5 : REALISEZ - VALORISEZ 

Etape 6 : L’APRES 

 

 

Etape 1 - LE PROJET 

 

 Avoir un projet solide, la question financière viendra après 

     verbalisez-le 

     écrivez-le 

     formalisez-le 

 

 Préparer l’étape suivante 

    Vous devrez être convaincus pour convaincre 

 

Ne nombreuses associations construisent le projet en l’appuyant 

sur les financements qu’ils pensent pouvoir obtenir. 

Vous devez présenter un projet dans lequel vous croyez et sur 

lequel vous serez capable d’argumenter. 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



 

 

 

Etape 2 - LE TOUR DE TABLE FINANCIER 

 

Le tour de table financier consiste à mobiliser et à organiser 

autour d’un projet les différentes sources de financement 

permettant de donner à la structure qui le porte une assise 

financière suffisamment solide pour qu’il soit mené dans de 

bonnes conditions. 

 

 Sélectionner les partenaires 

    Aussi bien privés que publics, en fonction de leur politique, de 

leur public, de leur secteur d’activité 

 

 Obtenir 

    . le nom de la personne compétente 

    . les critères d’attribution 

    . les délais à respecter 

 

 L’environnement de l’association 

    L’environnement associatif 

 

    L’environnement légal 

     .  législation 

     .  réglementation 

    L’environnement économique 

     . partenaires 

     . entreprises 

     . collectivités locales et territoriales 

 

   L’environnement social 

     . niveau social population 

     . niveau social à structures éducatives 

 

 Le tour de table financier 

    1 - Maîtriser les éléments du projet 

    2 - Savoir répondre aux interrogations des financeurs 

    3 - Vérifier les contraintes juridiques, fiscales, administratives 

et autres 

    4 - Etudier économiquement et financièrement la faisabilité 

du projet 

    5 - Evaluer l’ensemble des besoins financiers qualitatifs et 

quantitatifs 

    6 - Maîtriser les éléments du projet 

 

 

 

 

 

 



 

 

Etape 3 et 4 - MONTAGE du DOSSIER / 

DEMANDE OFFICIELLE 

 

 Adapter le projet 

    . informations budgétaire fiables 

    . adapter à la réalité des financements 

    . dossier complet 

 Faire la demande officielle 

Vous savez : 

    . où l’adresser ? 

    . sous quelle forme ? 

    . a qui ? 

    . combien demander ? 

    . comment utiliser l’aide ? 

 

 

Etape 5 et 6 - REALISEZ-VALORISEZ / 

L’APRES 

 

 Réalisez - valorisez 

 

 Valorisez les partenaires et votre travail 

    . dans vos documents 

    . pendant les temps forts 

    . dans la presse 

 

 L’après 

    . bilan d’activité 

    . bilan financier 

    . compte rendu aux financeurs 

      à chaud 

      à froid 

    . préparer la prochaine édition 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



 

 

RECAPITULATIF / FINANCER UN 

PROJET 
 

 Quels moyens ? 

     

Le premier financeur ; c’est vous (financement interne) 

       . les cotisations des membres de l’association 

       . la trésorerie de l’association 

       . les dons et legs divers des membres 

       . les recettes d’activité 

     

Les autres financements possibles / les aides 

       . financement public 

       . financement privé externe 

    

La banque 

       . facilité de trésorerie 

 

Les aides en nature 

       . locaux 

       . matériel 

       . etc. 

     

 Comment procéder ? 

 

    Etape 1 - Le projet 

    Etape 2 - Prenez le temps de vous renseigner 

    Etape 3 - Adaptez votre projet, montez votre dossier et votre 

budget 

    Etape 4 - Demande officielle 

    Etape 5 - Réalisez / valorisez 

    Etape 6 - L’après 

 

 

 

 


